
Explicativul nr. 3
Oferta anormal de scăzută în achizițiile publice: 
noi reguli din 2027

Ce înseamnă în achizițiile publice o „ofertă anormal de scăzută”?

O companie propune un preț mult mai mic decât valoare estimată a achiziției sau celelalte oferte depuse;

Nu orice preț mic este o problemă, dar trebuie obligatoriu justificat. Autoritatea contractantă are 
obligația de a solicita de la ofertant clarificări cu privire la prețul/ costurile propuse;

Autoritatea contractantă NU are dreptul să respingă o ofertă anormal de scăzută fără a solicita, în 
prealabil, clarificări privind prețul/costurile propuse.

Pe 1 ianuarie 2027 vor intra în vigoare noi reguli de calcul a ofertelor anormal de 
scăzute conform Legii nr. 325/2025 privind achizițiile publice 

Achiziție de bunuri & servicii:

Un preț care este cu cel puțin 20% mai mic decât media aritmetică a prețurilor oferite de 
către
toți ceilalți ofertanți, cu excepția ofertei cu cel mai mic preț

Exemplu:

o autoritate contractantă realizează o achiziție 
de mobilier de birou cu valoarea estimată de 
450.000 lei,  fiind depuse următoarele oferte:

Calculăm oferta anormal de scăzută 
după următorii pași:

Pasul 1
cea mai mică ofertă: Oferta C (340.000 lei)

Oferta A 450.000 lei Pasul 2

Oferta B 410.000 lei
media aritmetică a prețurilor oferite de toți 
ceilalți ofertanți (Ofertant A, B și D): 440.000 lei

Oferta C

Oferta D

340.000 lei

460.000 lei

Pasul 3
Prețul Ofertei C (340.000 lei) este cu 22,7% 
mai mic decât 440.000 lei

Concluzie: Oferta C este o ofertă anormal de scăzută.

prețul ofertat, în raport cu bunurile ce urmează a fi livrate sau serviciile ce urmează a fi 
prestate, reprezintă mai puțin de 80% din valoarea acestor bunuri sau servicii, calculată de 
autoritatea contractantă.

Concluzie: Oferta C (340.000 lei), este o ofertă anormal de scăzută, deoarece reprezintă 75,6% 
din valoarea estimată a achiziției (450.000 lei).



Achiziție de lucrări

o ofertă prezintă un preț aparent anormal de scăzut dacă operatorul economic a oferit un


preț care este cu cel puțin 15% mai mic decât media aritmetică a prețurilor oferite de către


toți ceilalți ofertanți, cu excepția ofertei cu cel mai mic preț

Exemplu:

o autoritate contractantă organizează 
o achiziție de lucrări de reparație a 
sediului cu valoarea
estimată de 
800.000 lei

Calculăm oferta anormal de scăzută 
după următorii pași:

Pasul 1
cea mai mică ofertă: Oferta D (700.000 lei)

Oferta A

Oferta B

810.000 lei

750.000 lei

Pasul 2
media aritmetică a prețurilor oferite de ceilalți ofertanți 
(Oferta A, B și C): 780.000 lei

Pasul 3

Oferta D

Oferta C 780.000 lei

700.000 lei

prețul Ofertei D (700.000 lei) este cu 10,3% mai mic 
decât media aritmetică a celorlalte oferte care constituie 
780.000 lei.

Concluzie: Oferta D (700.000 lei) NU este o ofertă anormal de scăzută.

prețul ofertat, în raport cu lucrările ce urmează a fi executate, reprezintă mai puțin de 85%


din valoarea acestor lucrări, calculată de autoritatea contractantă.

Oferta D (700.000 lei) NU este o ofertă anormal de scăzută, deoarece prețul acesteia reprezintă 


87,5% din valoarea estimată de autoritate (800.000 lei). 

Autoritatea contractantă evaluează informațiile și documentele furnizate de ofertantul a cărui 
ofertă prezintă un preț aparent anormal de scăzut și respinge oferta respectivă doar dacă 
dovezile furnizate nu justifică nivelul scăzut al prețului sau al costurilor propuse. 

Conform legii, 
clarificările 
justificate ale 
ofertantului se 
pot referi în 
special la:

fundamentarea economică a modului 
de formare a prețului aferent 
procesului de producție, metodelor de 
execuție utilizate sau serviciilor 
prestate;

soluțiile tehnice adoptate și/sau orice 
condiții deosebit de favorabile de care 
beneficiază ofertantul pentru 
furnizarea bunurilor, prestarea 
serviciilor sau pentru execuția 
lucrărilor;

originalitatea bunurilor, a serviciilor 
sau a lucrărilor propuse de ofertant;

respectarea obligațiilor aplicabile în 
domeniile mediului, social și al 
muncii;

respectarea obligațiilor prevăzute la 
art. 73 (subcontractarea);

posibilitatea ca ofertantul să 
beneficieze de un ajutor de stat.

Acest material a fost produs cu suportul financiar al Uniunii Europene. Conținutul acestuia reprezintă 
responsabilitatea exclusivă a proiectului „Sprijinirea reformei achizițiilor publice din Moldova în contextul aderării la 
UE”, implementat de către IDIS „Viitorul” și finanțat de Uniunea Europeană. Conținutul aparține autorilor și nu 
reflectă în mod neapărat viziunea Uniunii Europene.


